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J) quiénes somos
especialistas en firma electronica

Gd d ta | |a d ata SOl UtIO nsS S. | es una empresa especializada en

soluciones de firma electrdnica y certificacion digital. Como fruto de esta especializacion edatalia se ha
convertido en un referente en implantaciones de sistemas de firma y facturacion electronica. Con la
experiencia recabada estos Ultimos afios y con un importante apoyo institucional, edatalia se ha lanzado
hacia el desarrollo de sus propias soluciones verticales basadas en firma electronica. El objetivo de esta
inversion de |+D es poner al alcance de la empresa soluciones sencillas que mejoren la eficiencia y
rentabilidad de sus procesos. Nuestras soluciones estan recomendadas por la Agencia Tributaria para la
emision de eFactura.

Fundamentalmente orientada a la PYME, edatalia ha enfocado su estrategia de
expansion hacia la colaboracion con empresas de consultoria, informaticas, juridicas, del mundo de la
calidad, del desarrollo de software y de la formacion. Estamos creando una red de partners a los que
apoyamos totalmente al incorporar en sus catalogos nuestros productos y servicios ademas de fomentar
su uso como elementos de su infraestructura propia. edatalia dispone de profesionales expertos en
sequridad, creacion y mantenimiento de sistemas de gestion de sequridad (SGSI), formacion presencial y
a distancia y desarrollo de software orientado a la proteccion.

edatalia esta presente en los principales foros colaborando en el fomento de
la firma Y factura electronica con organizaciones como:

— Ministerio de Industria (Plan Avanza)

— Consejo Superior de Camaras - Camerfirma
— Cémaras de Comercio

— Diputaciones Forales

— Autoridades de Certificacion Reconocidas



m la Iniciativa de edatalia

resultados para la empresa

Su organizacion puede incorporar en su
Catalogo los servicios y productos que hemos disefiado y
fabricado para que los extienda entre sus clientes en funcion de
su fuerza de ventas e incorpore una oportunidad de negocio que
no todas las empresas podran exhibir, por lo que sera un claro

diferencial con su competencia

i! Cuente con nosotros para elevarse sobre su competencia !

El servicio a traves del cual fomentamos la cultura de la eFirma y sobre el que pivotamos

nuestra actividad comercial es la Consultoria de Implantacion. La Consultoria de
Implantacion de Firma digital, Cifrado y Facturacion Electrénica es el elemento sobre el que orbita todo el
sistema propuesto. Para poder ofrecer y realizar este tipo de consultoria entre sus clientes, su
Organizacion debe vivir internamente el proceso. De esta forma, todas nuestras herramientas seran
conocidas a la perfeccion por su equipo técnico y comercial.

La formacion, obtencion de certificados adecuados, politicas de firma y cifrado y la
implantacion de herramientas, configuracion, integraciones con otros sistemas, son servicios que podra
ofrecer a sus Clientes junto con la venta de licencias. Estos elementos y las tecnologias que ponemos a su

alcance, posibilitan una gran oferta para una demanda en dUu(ge. Aproveche el momento y
satisfaga las necesidades de sus Clientes.

edatalia busca fundamentalmente PARTNERS, en las distintas zonas de Espafia, que
estén decididos a INNCOrPOrar €n su cartera los servicios

Consultorias e Implantaciones de productos de eFirma parae
que su personal recibira formacion, soporte y actualizacion permanentes. Mientras su personal no esté
completamente formado, el personal de edatalia tutelara las Consultorias e Implantaciones que venda a
sus clientes.



J servicios de valor anadido
una nueva cultura de trabajo

La Consultoria de apoyo a la Firma Electronica, Cifrado y Facturacion Electronica es el
servicio sobre el que pivotamos nuestra actividad. Posibilita a nuestros clientes, en un corto plazo de

tiempo, IMplementar eficazmente [a Firma electronica, activar los

procesos que llevan a la eFacturacion y aportar soluciones orientadas a la proteccion de la informacion en
contextos de almacenamiento y transmision.

En muy poco tiempo, la empresa funciona
eficazmente mejorando su gestion en base a estas
tecnologias, cumple de manera mas eficaz con la LOPD,
mejora su imagen ante los clientes, asegura la informacion,

reduce costes de papel y mejora sensiblemente
su productividad. Todo ello, integrando los servicios y
productos de €Firma en los esquemas propios de
trabajo de las empresa, mejorando
gradualmente sin revoluciones organizativas.

Porque cada empresa tiene su propia
personalidad, usted podra disefiar su propio modelo de
Consultoria en funcion de sus recursos, del tamafio de sus
clientes, del ambito de implantacion, de sus precios/hora...

La consultoria paso a paso

El proceso de implantacion se fundamenta en la formacion del administrador.
Seleccion de Certificados Digitales y gestion de su ciclo de vida

Implantacion del Software adecuado para hacer realidad el cambio.
Definicion de Politicas de eFirma y Cifrado.

Actualizacion del Software y soporte.

SN o i

Conocimiento y acceso a las diferentes normativas que regulan el uso de estas tecnologias



) colaborar con edatalia
una oportunidad de negocio

edatalia lleva afos investigando y desarrollando

soluciones y servicios basados en firma electronica. Su trayectoria les
ha llevado a integrar Software, Hardware, Formacion y Consultoria, y se
hayan en un proceso de expansion a nivel nacional. Disefiar productos
y servicios y cooperar con PARTNERS que llevaran al mundo de la
pyme las distintas soluciones incorporadas en sus catalogos, es la
estrategia de edatalia. Queremos apoyar a las empresas asociadas con
soporte, mantenimiento, actualizaciones y un servicio de HelpDesk para

que puedan explotar esta NUEVd | Iﬂ €d d €
negocio.

Porque colaborar

Al colaborar con edatalia podra disfrutar, entre otros, de los siguientes beneficios:

1.0frecer a sus clientes servicios y productos adicionales competitivos, de calidad y garantizados que ademas
de propiciar su fidelizacion le permitira diferenciarse de sus competidores.

7 Resolver la necesidad de sus clientes de mejor cumplimiento de normas como LOPD, GAMP4 y CFR 21
merced a la firma electrénica y el cifrado.

3.0frecer un servicio rentable y de facil integracion con cualquier sistema.
4 Evitar que sus clientes recurran a proveedores que puedan ofrecer servicios similares a los suyos.
5.0btener el apoyo y compromiso de edatalia que garantiza la maxima profesionalidad.

6.0btener por parte de edatalia el redireccionamiento de Clientes en su zona que demandan esos productos
Yy servicios.

7.Asegurarse, en su caso, un unico proveedor en esa materia para todas las areas geograficas.

8.Aprovechar la campana a realizar para ofrecer estos innovadores productos para mostrar otros servicios
que ofrece en su catalogo.

9.Fortalecer su imagen ante clientes y proveedores, relacionandola con soluciones que mejoran el
cumplimiento de distintas normas legales espafolas, europeas y americanas.

10.Consequir d delantarse alsfeuro y-aprovechar la oportunidad de abordar una nueva linea
de negocio en auge'y descartar a colaboradores o productos que no ofrecen nuestras garantias y experiencia.



m modelos de colaboracion

diferentes modelos

Para satisfacer las necesidades de nuestros
colaboradores, hemos disefiado diferentes modalidades de

colaboracion. Nuestros CO | d bO rd d ores
pOd I’a N ¢ | Gg | r aquella opcion que mas se ajuste a

sus necesidades, recursos, implicacion y expectativas.

1-Prescriptores

2-Partners



o modelos de colaboracion
prescriptor

;COMO COLABORAN CON EDATALIA?

Su empresa nos fa C| | |ta €| con ta CtO de sus clientes interesados.

El interés lo ha recabado mediante conversaciones, mailings, informaciones por email o anuncios en
su Web. Podemos realizar una visita concertada conjunta en la que se recomienda al cliente el
servicio argumentado. edatalia lanza la oferta, desarrolla el proyecto y factura los trabajos.

< MARGEN COMERCIAL Comisién sobre el total facturado por edatalia: 5 %

<’ DESCUENTO EN COMPRA DE PRODUCTOS PARA USO INTERNO Su empresa puede obtener
licencias de nuestro catalogo de productos con un descuento del 15 %



J modelos de colaboracion
partner

< MARGEN CO
segunda.

encias: 20% en la primera venta y,35% a partir de la

< soporte y mantenimiento es responsabilidad del partner y por e

0 lo factura integramente
segun las condiciones que estime opo
<>

< edatalia solo cobra un 12% anual pora aciones de las licencias.

< Los partners ademas obtendran ingresos por mantenimientos, consultorias, formaciones,
instalaciones, configuraciones o todos los elementos de valor que deseen ofrecer junto con las
licencias de las herramientas del catalogo.

< El Partner puede recibir "tickets” de clientes de su zona de influencia.

2 la homologacion (opcional ) es de 600 euros . Con la homologacion, el PARTNER que lo
requiera, obtendra todos los conocimientos necesarios a nivel comercial, técnico y juridico,



@ modelos de colaboracion

homologacion del partner

edatalia recomienda la homologacion como una INVErSION

recuperable con la primera venta yaque posits

al PARTNER desde un primer momento todo lo necesario para poder explotar su nueva
linea de negocio:

1 - | n fO r m a C | C’) n : Conocer la problematica,

experiencias, modos de venta, argumentarios y datos sobre
confluencia de tecnologia y normas legales que hacen mas efectiva su
accion comercial y engarce con otros elementos de gestion de
empresa.

- | m p | a n ta C | O' n : Implantar internamente

as herramientas para su mayor conocimiento.

‘ - N e g OC | O: Estar en condiciones de asumir las

implantaciones en toda su dimension sin mas intervencion de edatalia
que el apoyo derivado de su condicion de Partner, asi como las
actualizaciones y helpdesk.



